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Il corso di Business Development ¢ il
primo corso nato dalla collaborazione
tra un'istituto universitario - I'Universita
di Pavia - e un'associazione di dirigenti e
professionisti esperti nello svuluppo di
business all'interno del mondo Life
Sciences - Italy HLG.

Il corso punta a formare studenti
universitari e giovani professionisti,
fornendogli competenze e strumenti
utili a gestire con successo le attivita di
Business Development e l'intero
processo di deal-making, con
riferimento specifico al mondo
healthcare, biotech e nutraceutico.

INFORMAZIONI

Federico Moretti

Universita degli Studi di Pavia
federico.moretti@unipv.it

+39 0382 984749

Giorgio Amadori

Italy HLG
amadorigiorgio@gmail.com
+39 335 6986190



DIDATTICA

e 44 ore di lezione, dal 26 settembre
al 5 dicembre 2019

e Tutte le lezioni al giovedi mattina,
ore 9-13 presso l'aula FL del
dipartimento di Scienze
Economiche ed Aziendali
dell'Universita di Pavia (Via San
Felice 5, Pavia)

e Le lezioni sono tenute in lingua
inglese e comprendono interventi
frontali, laboratori, simulazioni e
teamwork

la partecipazione alle
lezioni € libera e gratuita
per gli associati IHLG, previa
comunicazione
all'organizzazione
(federico.moretti@unipv.it)

PROGRAMMA

Il corso e diviso in 7 moduli didattici:

1.Business Development - Key
Principles and Concepts (4 ore)

2.Searching for Business Model
Opportunities (8 ore)

3.Managing the Business Portfolio (8
ore)

4.Business Model and Valutaion (712
ore)

5.Before the Deal: Due Diligence
and Negotiation (4 ore)

6.Deal (and life after deal):
Structuring a Contract and
Alliance Management (4 ore)

7.Wrap up and group presentations
(4 ore)



